rategie comp

28 marzo rile 2019

1, 28 marzo e rile 2019

Tecniche di analisi dei mercati:

orino, ) ) marzo e 4 aprile

Per affrontare le sfide del commercio internazionale & necessario avere una approfondita conoscenza del
contesto a cui ci si rivolge, maturare una visione e delle scelte strategiche riguardo a dove, quando e come
entrare nei mercati esteri. Partendo dall'analisi degli scenari internazionali e dei mercati-paese, il corso
intende fornire metodi e strumenti per valutare le opportunita di sviluppo all'estero e scegliere il paese con cui
operare in modo critico e consapevole.

| corsisti riceveranno un quadro approfondito e aggiornato sugli attuali scenari geopolitici e sui principali
attori coinvolti nelle relazioni economico-commerciali internazionali.

In particolare verranno spiegate le principali variabili (geografiche, politiche, economiche, ecc.) da considerare
per avere uno scenario del paese di interesse, dell'area geografica in cui si valuta di operare, quali sono le
opzioni strategiche a disposizione e quali sono le precondizioni per avere successo. Inoltre attraverso una
metodologia didattica laboratoriale impareranno a raccogliere, analizzare, interpretare e usare informazioni e dati
ai fini di definire nuovi mercati paese di ingresso o monitorare la propria presenza su aree geografiche gia
presidiate dalla propria impresa.

Una volta certi di avere un quadro sufficientemente completo di dati e una mappa di lettura critica, i partecipanti
impareranno ad impostare un piano strategico che si concretizza nello sviluppo di un business plan. Le
lezioni frontali si alterneranno con esercitazioni e studi di casi pratici e di casi aziendali di successo.
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Per aderire & necessario compilare il modulo di iscrizione che compare cliccando su "nuova iscrizione". E
inoltre necessario predisporre ed inviare tutta la documentazione indicata nell'allegata "Scheda Tecnica"

28 febbraio

Le adesioni verranno accettate secondo I'ordine di arrivo

Ceipiemonte, Via Nizza, 262 int. 56 - 9.00/17.45

Clicca qui per le altre attivita di formazione

Informazioni

Per ricevere maggiori informazioni sulle modalita di adesione si invitano gli interessati a contattare Ceipiemonte:

Tel 011 6748D.6 : 011 6965456


http://www.centroestero.org/it/sviluppo-business-all-estero/i-nostri-servizi/servizi-formazione.html

maddalen@®ovello@centroestero.

Luogo: Ceipiemonte, Via Nizza 262 int. 56
Citta: Torino ( Europa , Italia)

Posti totali: 16

Posti disponibili: 8

Posti totali per azienda: 3

Data inizio iscrizioni: 23.01.2019

Data fine iscrizioni: 28.02.2019

Per informazioni

Centro Estero per I'Internazionalizzazione
Via Nizza 262 int. 56 - 10126 Torino

Team: Maddalena Covello

Tel. +39 011 6700669 Fax +39 011 6965456

Email: maddalena.covello@centroestero.org
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